CINCO DIAS
MADRID

21/02/13

Prensa:  Diaria
Tirada:  42.937 Ejemplares
Difusion: 30.650 Ejemplares

282G2€.9 ‘POD

Pagina: 4

Seccién: EMPRESAS  Valor: 6.732,00 € Area (cm2): 714,0 Ocupacién: 79,95 %

Documento: 1/1

Autor: Noemi Navas Madrid Num. Lectores: 86000

El volumen de medicamentos vendidos cae un 9% por el efecto copago

El mercado farmaceéutico en Espana
seguira deteriorandose hasta 2016

El mercado farmacéutico espaiiol
cae en 2012 por quinto afio con-
secutivo, hasta los 9.378 millo-
nes de euros. Las ventas de me-
dicamentos decrecen un 5% en
euros facturados y un 9% en uni-
dades vendidas a cierre de afio,
por efecto del copago y el resto
de medidas destinadas a conte-
ner el gasto. Las previsiones
apuntan a que seguira reducién-
dose hasta 2016

Noemi Navas Madrid

1 mercado farmacéutico espaifiol
E volverd a crecimiento cero en

2016 y es la mejor noticia que po-
demos dar en estos dias”, asumio ayer
Gabriel Morelli, director general de la
consultora IMS Health en la presenta-
cion de los datos de mercado a cierre
de 2012. Segin las cifras de la consul-
tora de referencia, las ventas de medi-
camentos han caido un 5% en euros,
hasta los 9.378 millones de euros (sin
tener en cuenta las ventas a hospitales),
yun 9% en unidades. “El impacto de los
sucesivos reales decretos con medidas
sanitarias en 2010, 2011 y 2012 ha ace-
lerado la caida del mercado y ha pues-
to en jaque sus perspectivas futuras”,
dicen en IMS, hasta el punto de consi-
derar que el mercado seguird en caida
libre al menos hasta dentro de tres afios.

Este descenso en productos vendidos
es histérico y es fruto de las medidas
de contencion del gasto farmacéutico
puestas en marcha en el dltimo ano,
entre las que destaca el copago. Ninguna
medida de contencién organizada hasta
ahora habia conseguido reducir el vo-
lumen de fairmacos vendidos. “Desde la
implantacion del copago en junio, se
han dejado de vender una de cada diez
cajas que se dispensaban en los meses
anteriores”, destaco Concha Almarza, di-
rectora de operaciones de IMS Health.

Ya en octubre, la implantacién de esta
medida habia logrado reducir el tama-
fio del mercado en un 8% en unidades
vendidas y un 13% en ventas, segtin IMS
Health.

Para el afio que viene, Morelli sena-
16 que el mercado “seguira en el fondo
del pozo”, con una nueva reduccion del
9%, y a partir de ahi, el porcentaje de
reduccion de las ventas sera menor. El
mercado farmacéutico tendrd un volu-
men de alrededor de 8.000 millones de

Un conjunto de medicamentos de marca en una farmacia de Madrid. Juan LAzaRo
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millones de euros son las
ventas totales de las
compaiifas farmacéuti-
cas en Esparia en 2012.
En 2010 ingresaron
10.425 millones.

es la cuota de mercado
de los medicamentos
genéricosen 2012,
respecto de productos
dispensados. En valor,
la cuota es del 16%.

millones de euros vendie-
ron las compantias de
genéricos el ano pasado.

euros en 2016, “a niveles de 2002 se-
nalé el director. Morelli destacé que
“entre 2014 y 2016 se van a realizar gran-
des lanzamientos de firmacos en el
mundo”, pero dudd de su entrada en Es-
pana. “No estamos seguros de que se
vayan a poder pagar y, por lo tanto, de
que entren en este mercado”, dijo.

La caida en unidades vendidas es es-
pecialmente llamativa para los pro-
ductos de precio més bajo, por debajo
de los 5 euros por uni-
dad, cuyo consumo se

sus volimenes normales de consumo.
Las ventas solo estan un 4% por deba-
jo delo gue se comercializaba en junio,
cerca de los 190 millones de euros.
Por otro lado, aunque es el segmen-
to de las marcas el que “contribuye ne-
gativamente al crecimiento del merca-
do”, porque sus ventas descienden mas
de un 10%, lo cierto es que el creci-
miento de los genéricos no contribuye
a equilibrar las cifras. Si bien sus ven-
tas suben, el incremen-
to respecto del afo pa-

redujo un 13% nada més “No estamos SegUros sado es solo de un 10%
aprobar el copago, frente a subidas de mis
desde los 4.500 millones de que !DS nuevos del 25% el afio pasado
de farmacos vendidos lanzamientos “Bgllen y del 15% en 2010. La
hasta poco menos de a Espﬂﬁﬂ“, dice [Ms facturacién de estas

4,000 millones. La ten-
dencia en estos ocho
meses ha sido una profundizacién de
la caida, registrando a finales de enero
unas ventas un 21% menores a las de
junio de 2012.

Sin embargo, los productos con pre-
cios més altos, por encima de los 50
euros, cayeron mas al principio, redu-
ciéndose su consumo un 16% en junio,
hasta los 160 millones de unidades apro-
ximadamente. Aunque la caida se pro-
fundizé en el verano de 2012, lo cierto
es que ya han recuperado pricticamente

compaiiias sigue siendo
menor. De los 9.378 mi-
llones de euros que ingresaron todas las
compaifias farmacéuticas el afio pasa-
do, solo 1.500 millones corresponden a
empresas de genéricos. El resto son ven-
tas de los laboratorios de marea.
Dentro del segmento de las marcas,
los que mis se ven afectados por los re-
cortes y las medidas son aquellos que
han perdido la patente y compiten con-
tra los genéricos. Si bien las marcas han
estancado su desarrollo, las ventas de
estos medicamentos decrecen al 22%.

El paciente decide pagar al 100% su tratamiento

Concha Almarza destacd,
como efecto llamativo de
estas fluctuaciones comer-
ciales en las farmacéuticas,
que el mercado privado
“continiia con su tendencia
de crecimientos positivos”,
Este segmento del consumo
total, llamado mercado pri-
vado, corresponde a los pro-
ductos que se dispensan en
la farmacia pero cuyo coste
lo paga el paciente al 100%,

porque provienen de recetas
de aseguradoras privadas o
porque asi lo decide el usua-
rio. Este mercado represen-
taba el 35% de la cuota en
unidades en 2007, cayd al
29% en 2011 y ha vuelto a
subir al 35% en 2012. En
valor, representa el 20% del
volumen total de ventas.

En este grupo de medica-
mentos llama ademas la

i atencidn el peso que juegan

aquellos farmacos que, aun
siendo financiables por el
Sistema Nacional de Salud ,
son pagados en su totalidad
por los ciudadanos. De los
1.900 millones del mercado
privado, unos 1.030 millones
procederian de medicamen-
tos financiables.

Segtin Morelli, “la casuis-
tica es amplia, porque a
estas recetas privadas hay
que sumar el efecto del euro

por receta, que hace que no
compense ir al médico de la
Seguridad Social porque
pagas mas o menos lo
mismo en medicamentos de
precio bajo; que haya gente
que, una vez con la receta,
elija otro farmaco de la
misma especialidad por dis-
tintas preferencias, o los tra-
tamientos para inmigrantes,
que han quedado fuera de la
prestacion social”

Por otro lado, Gabriel Mo-
relli también explica que la
desfinanciacion de mas de
400 medicamentos desde
septiembre ha propiciado
desviaciones terapéuticas a
otros grupos de medicamen-
tos financiados y un encare-
cimiento de los precios de
los medicamentos desfinan-
ciados. La mayoria de estos
farmacos desfinanciados
han reducido ventas.



